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Inovativninovištedni
i kreditniproizvodi
lJskIadivanje fleksibilnosti, brzine i korektnog odnosa te pracenje svih novosti
na bankorskom tržištu uza stalno uvodenje novih proizvoda temelj su poslovne

politike lmex banke

Božidar Kekez, direkrorsektom gradanst>'tllmo: wny

Trži!na utakmica prisiljava
i banke da nude nove

i klijentima još povoljnije
proizvode. Jedna od vodecih
banaka u inovativnin,. novim
bankarskim proizvodima je
Imex banka, jedna od .rijetkih
preostalih banaka u hrvatskom
vlasništvu. Upravo to je povod
za razgovor s Božidarom
Kekczom, direktorom sektora

. gradan.,tva. .

Koje biste novosd u lmex
band Istaknuli?- Ime. banka dosadašnje
je razdoblje iskoristila .za
uvodenje novih proizvoda
na tržište kao i strukturne

promjene uoutar banke da bi
na najbolji nacin odgovorila
povecanju obujma poslova i
prilagodbi stalno rastucem
trži!tu. U segmentu gradanstva
bili smo posebice aktivni .i
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tijekom posljednjih mjeseci na
tržište izbacili vi.1e proizvoda
koji 'su nam omogucili da
trece tromjesecjezavršimo
s odlicnim financijskim
rczultatom. .

Medu vašim proizvodima
Idijead su osobito .prlbwtlll
nenamjenske kredite?

Da, odgovarajuci na
stalno rastucu potražnjo za
nenamjenskim kreditima,
Iržištu smo ponudili' više
kreditnih proizvoda od kojih
isticemo kredite za .ldijenle
banke uz kamatu od samo

7,69 poslo kao i nenamjenske
kredite :za ostale korisnike

bez jamaca. Krediti su. moguci
do iznosa od 70.000 kumi, s
valutnom klauzulom ili bez

nje. 1Jtkoder smo povisili i
najvece kreditno ogranicenje
po korisnikU na 130.000 kuna.

Kako objalnjavate popu-
lamost tailh _""II_ a
segmentugradanstva?

U segmentu štednje
gradanstva ponudili smo
nove pogodnosti kroz akciju

..

dodatne stimulacije od 12% n~ .
vec vrlo konkurentne kamalne

stope; te ostale pogodnosti u
svezi raspolaganja kamalom i
oroccnim sredstvima. Akcija
je i dalje u tijeku te ce trajali
do kraja godine. 1b je T3210g
zbog kojeg su na.~i štedni
proizvodi vrlo zanimljivi i
traženi. Isticem takoder da

smo preuzeli i vodenje svih
racuna klijenala banke I
ponudili u,uge inlerneL,kog
bankarstva le podizanje
'gotovine na bankomatima iz
MBU/Mastercard mreže u

zemlji i svijetu, bez naknade.
Naravno da na tome necemo

stati nego nastavtjamo dalje
stvarati nove proizvode na
zadovoljstvo naših klijenata.

S kakvim ste poslovnim
rezultatima zanilll trKe
tromJeseije?-.

Slobodno mogu reci
- ohrabrujucim. TIme. se.

o,potvrduje ispravnost poslovne
politike Ime. banke. Dobit
na kraju treceg tromjesecja
iznosila je 6.800.000 kuna,

što je porast od 73,69 posto u ..
odnosu na isto razdoblje 2005.
godine. Ukupna' aktiva pritom
se penje na iznos od 130
milijuna kuna, što je porast
od 2.~posto, a najpropulzivniji
segment trži!ta - gradanstvo,

i dalje bilježi macajan rasL
1Jtko smo 30. rujna zakljucili
s ukUpnim iznosom šiednje od
330 milijuna kuna i kreditnim
portfeljem od 140 milijuna
kuna, što je porast od 27,18
posto, odnosno 46,31 posto
u odnosu na promatrano
razdoblje prošle godine.
Zasluge za ovakve rezuUate
svakako imaju i nOYOOtvorene
poslovnice banke u Zagrebu i
Splilu.

Kakvi su vam planon za
dalje?
- I u planovima za sljedecu
godinu veliku pozornost
posvetili smo širenju mreže
pOslovnica banke. Osim
poslovnice u Varaždinu,
koja ce se uskoro otvoriti;
pokretanje poslovne aktiv-
nosti slijedi . i u Zadru,

Osijeku, Puli i Dubrovniku,
cime Im.. banka ispunjava
postavljeni cilj širenja na
nacionalnoj razini. Vec postaje
pomalo istrošcna fraza da su
fleksibilnost i brzina reakcije
na svaki zahtjev klijenta veliki
zalog njegova zadovoljstva
us1ugom: To i dalje jest jedan
od osnovnih razloga zbog kojih
klijenti prepoznaju nas kao
banku u kojoj ce moci dobiti
sve usluge kao i u .ostalim
bankama, ali uz mnogo manje
utrošenog vremena le uz bliski
i prijateljski pristup. No, sve bi
to bilo uzaludno da banka ne

prati sve akrualne bankarske
trendove uz podršku najnovijih
lehnologija. Uskladivanje ovib
dviju kategorija"; fleksibilnosti,
hrzine i korektnog odnosa, s
jedne strane te pracenje svih
novosti na bankarskom tržištu
i svakodnevna aktivnost Da

uvodenju novih proizvoda,
s druge strane, prednosti su
i lIvjet razvoja Imex banke.
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